20

Entscheidungen unter héchster
Anspannung, 60 Stunden Woche, kaum
noch Freizeit, Umsatzdruck, mal eben
ins Ausland, Termine, Kosten,
Marktanteile, Kunden. Jeder will etwas
von Thnen? Wie gut wiire jetzt ein
Gesprich mit jemandem, der sich
auskennt in diesem Business ...

Sie sind jung und ambitioniert und
haben die Aufgabe, eine
Fiihrungsposition im Verkauf zu
tiibernehmen, wo der groBBere Teil der
Mitarbeiter eine viel lingere
Berufserfahrung als Sie vorzuweisen hat
und Ihnen sehr skeptisch gegeniiber
steht?

Sie haben ein Team mit sehr
unterschiedlichen Charakteren zu
fiihren, wo es immer wieder zu
Konflikten kommt, die die Arbeit sehr
beeintrichtigen?

| ConchingfiManager  Conching i Key Aceounter

"Pur, kraftvoll und mit N achhall”

Mit mir bekommen Sie die Wendigkeit und die Kraft, um im
anspruchsv dlen Alltag leben zu kénnen und nicht gele bt zu werden.
So gibt Thnen auch diinne Luft genug Sauerstoff filr ein

selbstge withltes, erfiilltes Lebe n am Limit.

Auf der Basis meiner langjihrigen Praxiserfahming kann ich mich
besondets gut auf Sie und Thre Themen einstellen.

Kompetenz, Standing, Glanbwiirdigkeit und Diskretion zeichnen
meine Arbeisweise aus.

Im Coaching bin ich voll und ganz fiir Sie persénlich daund
erarbeite mit Thnen Thre beruflichen und privaten Themen.

Themenbeispiele

Neu im Key-Account-Management
Freude an schwierigen Kunden
Unbe hagen meistern

L& ungen finden
Sichrweisen dndern

Neu in Fithrungsp csition
Freude am Fiihren
Spartings partner haben
Motivation steigern

Pe ts dnlichkeit entwickeln ©
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